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PER SAPERNE DI PIU

Ilnetwork del passaparola
importato dagli Stat1 Uniti

peresorcizzare lacrisi

Rivnioni all alba traimprenditorieprofessionisti

ROMA — «Mi chiamo Federico
Basile e faccio il notaio a Roma.
Misembrasuperfluo dire cosafa
un notaio». L'applauso timido
rompe il cerimoniale informale
ma rigido, e scalda un po’ lasala
fino ad allora sonnacchiosa. Per
le 40 persone sedute intorno ai
tavolini schierati a rettangolo
con tovaglie color panna per ap-
poggiare tablet e smartphone,
qualche bottiglia d'acqua, ma,
soprattutto pile di biglietti da vi-
sitae dimateriale pubblicitario &
una buona notizia. «Ci servils,
commenta dall'angolo destro la
signora che ha fondato ¢ guida
una societa di servizi per ilmon-
dodiplomatico. Nel Capitolo to-
manodiPrati,insomma, entrafi-
nalmente un notaio. Servira a
tutti questi consulenti, fiscali, fi-
nanziari, legali, immobiliari, as-
sicurativi e informatici. A questi
artigiani e micro imprenditori
che tutti i santi martedi si riuni-
scono quial bardel CircoloMon-
tecitorio, tracampidatennise pi-
scine, ai confini del quartiere
borghesedeiParioli, perorganiz-

Dracconto diun
incontro del Bni
dove si scambiano
affasi e clienti

in esclusiva

zare il loro passaparola settima-
nale, scambiarsilereferenzecfa-
rebusiness, Lofannodalle7,30fi-
noalle9circa, primadiiniziarela
giornata lavorativa. Questo pre-
vede il regolamento di Bni, che
sta per Business networking in-
ternational, nato nel 1985 in Ca-
lifornia da un'idea di Ivan Mi-
sner, considerato il guru del
networking mondiale, della rete
(fisica) per fare affari. Ora, Bni, &
presente in cinquanta Paesi, di-
chiara circa 160 mila aderenti,
6.500 Capitoli (Chapter) che poi
sono i gruppi di zona. Un giro
d'affari di5 miliardi.

In Italia ci sono 1.700-1.800
membri, per oltre 70 Capitoli, di-
spersiunpo’devunguemasoprat-
tutto in Lombardia e nel nord ove-
st. Ci si associa per fare affari (nel
2012ilfatturatodel passaparolaor-
ganizzato ha raggiunto da noi —
secondo la Bni Italia—i 10 milioni

_chedovrebberoessere piiiche rad-
doppiati quest'anno), scambian-
dosile conoscenze, parentieamici
compresi. Difendendo il gruppo
perché all'interno ci pud essere un
solo rappresentante per ogni pro-
fessione. Sembra la scoperta del-
l'acqua calda. Una roba molte
americana. Una catena che si
estende solo se tutti partecipano
conlostessospirito (“Givers gain”,
cioeChidariceve, eloslogan). Echi
nonda referenze) vieneaccompa-
gnato alla porta. Dicono che fun-
zioni.

Poco dopo le 7,30 ci sono quasi
tutti, iveteraniele new entry (ospi-
ti compresi} un po’ spaesate facili
da riconoscere perché anziché il
badge hanno sul petto un adesivo
bianco conilnomescritto amano.
Eprevistoilritodellacolazione col-
lettiva: 5 euro che vannoversatinel
piccolo cestino di paglia sul tavoli-
no appena all'ingresso del bar do-
ve sono in vendita anche i libri del

guru Misner. Nel prezzo, tuttavia,
oltre al cappuccino e brioche ¢'¢
anche il costo perlalocation.

Poco prima delle 8 si comincia.
Le regole prevedono che ciascun
membro abbia diritto a 50 secondi
per presentarsielanciareilsuoslo-
gan. Siascoltano formulesemplici,
banali, moltovintage. Untuffonel-
I'ltalia degli anni Sessanta, quella
del Carosello. Tipo: «Lavita & trop-
po breve per bere e mangiare ma-
les, dice I'enologa. Oppure: «Sono
il vostro consulente per la cresci-
tay; «Vogliamo far sorridere voi el
vostro portafogli» e infine «Vi for-

niamo tutto: dalla carta perla foto-
copiatrice allacartaigienicas. Nes-
suna sorpresa. Nemmeno quella
della pittrice naif che si presenta
conun paio di suoi quadri e alla fi-
ne li propone senza indugi come
«regalino a Natales,

Gli ospiti, invece, hanno un mi-
nuto a disposizione. Sono un po”
pittrigidi, ancheperché nonhanno
seguitoil corse diformazione della
Bni, compreso nel costo dell'iscri-
zione, 1,100 euro ognianno, dedu-
cibile come spesa di marketing.
Eppure & solo grazie ad uno degli
ospiti che dopo quasi 45 minuti di

Unariunione del network Bni a Roma

presentazioni si ascolta la parola
“crisi”. La pronuncia un architetto
chespiegaileambiodirottadelsuo
studio: dopo vent'anni di lavoro
con Ja Pubblica amministrazione,
oradobbiamo cercaredirivolgerci
allaclientela privata, i taglilinearie
ivincoli europei hanno chiusoiru-
binettipubblici. Epoi,appunto, di-
cechec'®lacrisi. Perchéquitcome
sesiesorcizzasselacrisi. Comeseil
tracollo dei consumiiinterni, la ge-
lata delle compravendite immobi-
liari, l'inarrestabile impoverimen-
to del ceto medio riguardasse solo
glialtri. Quicisi caricaavicenda. T

si esce dalle riunioni quasi liberati
dai pesi delle preoccupazioni, dal-
leangosce deibilanciche nonvan-
no in pareggio. Una seduta psica-
nalitica di gruppo? aLe riunioni
servonoancheaguestos, ammette
Paolo Mariola, I'ex consulente
informatico che ha importato in
Italia, nel 2003, il verbo di Misner.
Nella riunione si fa squadra, si im-
maginanonuoveviedibusinessat-
traversoil passaparola(l'architetto
chepubservireall'agenteimmobi-
liare ma anche all'artigiano, e cosi
via). Ele nuovereferenze cheal ter-
mine del meetingsisperadi porta-

reacasa. Perché un primo bilancio
sifasubito. Nellostesso cestinouti-
lizzatoperlaraccoltadelfondo-co-
lazione, ciascuno metteun fogliet-
tino (bianco, verde o azzurre) con
cui chiede un incontro “one to
one” aunodeimembriodegliospi-
i, con cui segnala una referenza o
di avere concluso un affare (di cui
indicaanche'importo) grazie alla
referenza portatadaunaltrosocio.
Larete, appunto. Poisivaviaconle
tasche ¢ le borsette gonfie di bi-
glietti davisita. Ad affrontarela cri-
sichestali fuori.
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